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Дні занять За розкладом, відповідно до графіку навчального процесу 

Консультації дистанційні; відповідно до графіку  

Мета навчальної дисципліни - формування у студентів компетентності щодо визначення 

впливу маркетингу і реклами на поведінку цільової аудиторії та формування практичних 

навичок застосування різних прийомів впливу на поведінку споживачів в процесі використання 

відповідних маркетингових інструментів.. 

Передумови для навчання 

Попередньо прослухані дисципліни: Основи економіки, Маркетинг 

Зміст навчальної дисципліни 

Тема 1. Сутність поведінкового маркетингу. Тема 2. Основи поведінки споживачів, вплив на 

поведінку споживачів маркетингу та реклами. Тема 3. Методи дослідження поведінки 

споживачів і ефективності реклами. Тема 4. Складові елементи комплексу маркетингу та 

прийоми, що використовуються для впливу на вибір споживачів. Тема 5. Особливості впливу 

на поведінку споживачів інструментів маркетингового комунікаційного комплексу. Тема 6. 

Моделі впливу реклами на поведінку споживача. Тема 7. Формальні та змістовні аспекти 

оформлення рекламного повідомлення. Тема 8. Етика маркетингу та реклами. Тема 9. Вимір 

впливу реклами. 

 

Сторінка курсу на платформі Мoodle 

(персональна навчальна система) 

Розміщено: робоча програма дисципліни, робочий 

план (технологічна карта), матеріали лекцій, 

завдання до практичних занять, завдання для 

самостійної роботи студентів. https:// 

https://pns.hneu.edu.ua/course/view.php?id=7463 
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Система оцінювання результатів навчання 

За результатами поточного контролю протягом семестру студент може отримати 

максимально 100 балів; мінімальна сума балів, що дозволяє студенту бути атестованим з 

дисципліни – 60 балів.  

Більш детальна інформація щодо оцінювання наведена в технологічній карті дисципліни. 

Накопичування рейтингових балів з навчальної дисципліни  

Види навчальної роботи Мах кількість балів 

Робота на лекції 9 

Вирішення завдань на практичному занятті 18  

Домашні завдання (СРС) 23 

Колоквіум 30 

Презентація  20 

Максимальна кількість балів 100 
 

Відповідність шкали оцінювання ЄКТС національній системі оцінювання 

та ХНЕУ ім. С. Кузнеця 

Сума балів за всі 

види навчальної 

діяльності 

Оцінка 

ЄКТС 

Оцінка за національною шкалою 

для екзамену (іспиту), диференційованого заліку, 

курсового проекту (роботи), практики, тренінгу 
для заліку 

90 – 100 A відмінно 

зараховано 

82 – 89 B 
добре 

74 – 81 C 

64 – 73 D 
задовільно 

60 – 63 E 

35 – 59 FX 
незадовільно не зараховано 

1 – 34 F 

Політики навчальної дисципліни 

Вивчення навчальної дисципліни потребує роботи з інформаційними джерелами, підготовки 

до лекцій і практичних занять, виконання усіх завдань згідно з навчальним планом.  

Підготовка до практичних занять передбачає: ознайомлення з питаннями, які виносяться на 

заняття з відповідної теми; вивчення лекційного матеріалу. Рішення практичних завдань 

повинно демонструвати ознаки самостійності виконання здобувачем такої роботи, відсутність 

ознак повторюваності та плагіату.  

Присутність здобувачів вищої освіти на практичних і лекційних заняттях є обов’язковою, 

важливою також є їх участь в обговоренні всіх питань теми. Пропущені заняття мають бути 

відпрацьовані. Здобувач вищої освіти повинен дотримуватися навчальної етики, поважно 

ставитися до учасників процесу навчання, дотримуватися дисципліни й часових (строкових) 

параметрів навчального процесу. 

Більш детальну інформацію щодо компетентностей, результатів навчання, методів навчання, 

форм оцінювання, самостійної роботи наведено у Робочій програмі навчальної дисципліни 

(https://pns.hneu.edu.ua/course/view.php?id=7463). 

 

Силабус затверджено на засіданні кафедри «Міжнародних економічних відносин»        
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